
1.  Kamarádky/kamarádi/známí

2. Rodina, širší rodina

3. Networking, konference, business aktivity

4. FB, sítě 

5. Kdo ti kouká na stories

6. FB placené skupiny

7. FB skupiny k zakoupeným programům

8. Vytvořit magnet zdarma (webinář, kongres, týden ve FB

skupině, jiné)

9. Nebát se začít mluvit s lidmi ve zprávách, začínat

konverzaci, oslovovat se zájmem

10. Doporučení

10 tipů, kde najít srdcové

KLIENTY



Kde já budu hledat své spřízněné klienty?

Na jakých místech?

Jaké aktivity vykonám, abych jim šla vstříc a potkali jsme se.

Jakým způsobem mě moji klientí objeví?

10 tipů, kde najít srdcové

KLIENTY
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